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Empresas

Un canal para
lanzar inventos

CDN Los estrategas de producto prestan
también su servicio al inventor particular

Manen Lucio Madrid

entran su actividad en los deno-
minados pilares de competitivi-
dad. La innovacidn aplicada, el

un contrato de exclusividad, normal-
mente de un afio. “Se traduce la idea,
se busca y concentra todo su valor -
apartandao todo lo gque no sirve-, se hace
un plan de n-ocndn ¥ muchas veces, s

de g ola
lidad son algunas de las bases de = tra-
bajo. Con ellas, Antoni Flores ¥ Alvaro
Qumuumlum!w finddares y directores de
Competitive Design Network (CDN),
ayudan a sus cientes a colocar y oo-
mercializar con éxito sus ofertas en el
mercado ¢ incluso a ampliar la gama
e producto,

“Partiendo de las estrategias del clien-
& Ase3oramox para gue sagque odas
de éstas, e proponemos
pruales de las mismas, de-

ica f\.ulum Flares.
jada en los mis de
zados en sus quinee
afios de trayecloria, los ha hecho ser re-
vonocidos como estralegas de merca-
do en muchos sectores; ¥ no s6lo por
parte de las nuMerosLs CMPresas que
se encuentran enire sus clientes habi-
tuales, Desde hace ya tiempo, & ka poer-
ta de CDN también llaman inventores
particulancs que no saben qui hacer con
wus pdeas.
Al in, no o

restuehe tec " Cuando ya

estd listo, CON se lo ofrece en primicia

a bos clientes de su cartera, ¥ éstos optan

entre producirle, siempre bajo la su-

pervisién de la consuliora especializa-

i 6 rechazario; en este dltimo caso se
3 4l A 1h

eando 3 alguien interesado, “algo que
requiere mils esfuerzo, pero que al in-
ventor le facilita mucho lus cosas, pues
al ir de nuestra mano va respaliludo por
una firma y puede legar donde ¢, en
i s h hm‘In apunta I-‘burn-..
s uhleniemes be-

!‘.ara nosotros es unn fuente de ide:
frescas que nos da valor de cara al clier
te, quien a s vex, recibe la novedad
rematada y adaptada para una comer-
clalizaciin mis facil”

Diex o doco inventos al afo

En CON reciben una media de diez o
doce inventos al afio, de los que salen
adelante tres o cuatro. Los lanzamien-
tos de este tipo de productos son len-
tos, ypofd'ln.eudni afos de expe-

nalizar esta demanda nl qué partido
sacar a los inventos; sin desde
hace dos afios decldimos dar una res-
puesta e una nueva linea

riencia | doenel
me:udumhunwdeamed-ds un
caso con airbag ¥ un teclado virtual,
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Antoni Flores. a la izquierda, en una sesion de trabajo en CON. Joms

| reconocidn en los
2 | premios

tida por CDN tanto en éste
como en olros casos s¢ ha visto

La compaitia, tras
adequirir la paten-
te ha desarrollado
o producto, deno-
minado Optical Bar
que, segiin el experto,

Pantallas tactiles con el teclado virtual

Das ingonieros frunceses han
sida los inventores de “un te-
clado virtual que funciona por

ro, (ptical Bar, ha revoluciona-
do ¢l acceso al ordenndor al

convertir en tictil toda

pantalla, simplifican

¥ nutural. Medis
Pad es otro perifirico no-
vedaso que, en este casa, opti
miza ln ergonomia del ordena-
dor., “A partir de la tecniologia
e se Nos Propuso escogimos

ado funciona por | métodos de fabricacidin nove-

Entre sus muchas aplicacio- |
nes destacan las realizadas on |
cajeros automiticos, ya que
erradica los riesgos de vanda-
lismo, ¥ las destinadas a orde-
n-ﬂummlamnm | Bary Media Pad -un comple-

'Inmz-:uﬁn chendo unos coan-
7, anuncia Flores,

de negocio para prestares una atenciin
especial, Aunque no es nuestra raedn
de ser y se trata de una actividad cola-
teral, hay que reconocer que es una i
clativa en la que todos los que inter-

ZANANGO" tn

tos p

En cuanto al perfil de cliente que
llega a la compadiia con estas ideas, el
mis habitual es el del inventor parti-
«cular que, sin vivir de esto, en un mo-
mento dado leva a eabo una iniciati-

ingeniero y disefiador.

va POF 5u entarmo y sus co-

nocimientos o porque ha sabldo eap-

tar una demanda no cubierta en el

mercado. “En estos casos, como no

sucle haber una investigacidn previa,

8 muy impartante el llunumimlo
los

invento y
erige asl en una especie de manager de-
partivo ¥ exige al inventor la firma de

fque La
condicitn de ‘padre de la idea” y por
tanto todo lo emotive a veces no deja

desarrollos
realizados por CDN para 1a em- { In imagen
presa H2i-Technologies, Optical | packaging de ambos produc-

dosos en este tipo de produc-

« | mento para ¢l teclado-, han re- | compailias especialidades en
humrhﬂdmklmmh d‘bidolﬂ llas de

El prime- § p

al inventor ser realista con las posi-
bilidades reales del producto”

Como segunda opeitn, menos fre-
cuente, la patente del invento puede ser
comprada por un manager financiera
o inversor, que es el que contacta di-
rectamente con CDN. Y un paso mis
alli, que adn no se ha dado en la em-
presa, pero que Flores reconoce podria
suceder es ¢l de inventar hajo deman-
da, coando al detectar una necesidad
comercial nueva s¢ encargue al in-

ventor una solucién dé respuesta.

Esta nueva pata Iﬂm de CON
debe entenderse como “una accitn en
pro de los inventores, para hacer jus-
ticia a este colectivo tan poco com-
prendido ¥ ayudado”

“Es caxi imposible que por si solo un
invento entre en la estrategia de pro-
ducto de una empresa. No suelen tener
cabida; es duro, pero a la vez es logico
sl se entiende el modo de funciona-
miento del mercado” opina Flores.

Pravesir loslones o= ol ohjeti-
vo del primer caseo con air-
Thagg que ha sido presentado
en ¢l mercado, Fl sistema | miento brusco.

de proteccidn, propuesto Kl doctor Alelx Millet ha
para los cascos de motoris- | sldo el artifice de este in-
tas, esti COMPUESLo POT Una. | vento, que en estos momen-
holsa que se despliegn alre- | tos estd a la espera de s
dedor de las cervicales ¥ i homaologackin. El inventor
verticalmente hasta media ha solicitado al Ministerio
espakla, que una vez recogi- | de Industria que se aceleren
da no ocupa mis espacio los trdmites para lanzar el
que un paguete de b xsC0 Cuanto antes al mer-
cado “puesto que con & se
frenarin las irreversibles se-
| cuelas que los accldentes en

| sensores los que comunican
con ésta y disparan n bolsa
cuando detectan un movi-

¥ ¥ del
provocan, como o paraple- | casco, asi como de diversifi-
jiay la tetraplejia” car su comerclalizacidn.
A partir de un primer “Sus posibilidades de
prototipo, Millet y tres so- | aplicacidn son diversas,
clos constituyeron laem- | pero principalmente desta-

presa Ape System, propleta-

: can las del mundo del de-

ria de la patente y resp porte v las

ble del desarrollo y fabrica- | con |a seguridad laboral™
cldn del casco. Tras un apunta Antoni Flores,
acuerdo aleanzado con El producto fue presenta-
Competitive Design Net- do en I Feria de Innova-
\wrh, Ia mmpnﬂh experta | cifim de Termssa, donde se
en i il i sus ventajas mé-

de pmduclu_ U.I\ ha -ldu la

dicas asi como y el ahorro
de costes




